SALA SAM

se congracian con el mercado

DANIELA SILVA ASTORGA

oy superan las 15, pero hace
20 afios sélo habia dos es-
cuelas de arte: la Chile y la
Catdlica. De ellas se titula-
ban menos de 100 jévenes al afio. Hoy,
los mds de 300 que salen, son artistas
bien distintos; aunque en los ‘80 mu-
chos abrfan espacio
para obras més livia-
nas, otros las hacian de
corte politico. Pensa-
ban que el arte no de-
bia ser comercial. Y si
algiin rebelde optaba
por eso, avanzaria a
tranco lento. En un mercado famélico
—pocas galerfas y compradores— s6lo
cabia lo mds sélido. Ménica Bengoa (40)
recuerda: “Tenfamos ganas de muchas
cosas, pero las energfas estaban puestas
en hacerlo bien mds que en mostrar y
vender rdpido. Existia una estrategia”.
Ese escenario murié y no sélo por la
multiplicacién
universitaria.
Aumentaron las
galerfas, las ferias
comerciales (co-
mo Ch.ACO) y
las ansias por ex-
poner y vender,
La fauna artistica
mezcla a stiperri-
gurosos e investi-
gadores con due-
nos de discursos
de poco conteni-
do, pero dvidos
por figurar. La
competencia es
fiera. Sélo cuatro
espacios sin fines
de lucro acogen a
los debutantes:
Balmaceda 1215,

vidactual

En la Sala Galeria Gabriela
SAM, An-  Mistral, la Sala SAM y Galerfa BECH.
dreumira  No piden trayectoria, si proyectos casi
qué puede  profesionales. Por eso, las pasantias y
“llevar” a posgrados —que antes podian ser inne-
SalaCero.  cesarios— hoy son fundamentales.
“Mads grados no te hacen gran artista. S{
mejor docente”, apunta Bengoa.
Hoy una sola convocatoria recibe 70
propuestas, que se suman a los elegidos
Fism )
COMPRAVENTA
"Hoy se apuesta por cosas que gusten, no nece-
sariamente conocidas”, dice Moro. Andreu agre-
ga: "Clientes que compran hace mas de 20 afios
estan refrescando su acervo con obras nuevas”.
o] b

EFE

Son mas libres que antes. Hace 20
afos, el que vendfa traicionaba al

oficio. Hoy todos quieren ser
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puerta a puerta por talleres y a la oferta
de las universidades. “Los profes meten
asusalumnos en esos sitios y ellos creen
que les hacen un favor. Pero es una ilu-
sion”, afirma Justo Pastor Mellado. Se-
gtin él, en Chile atin no existe mercado.
Y ante tan poco, los inflados prematuros
se quiebran répido.

(Cdémo partir y no morir en el inten-
to? Con el diploma llega el aterrizaje for-
zoso. “La universidad deja una visién
utdpica de que el arte funciona solo. No
es asi. Cuando expuse dentro de ‘Um-
brales’ (para recién titulados UC) dije
‘chuta, ahora soy artista’. Pero después
noté que el libro de comentarios jno te-
nfa nada escrito!”, confiesa Cristébal
Cea (28), quien —poco tiempo des-
pués— debuté individualmente en la
Sala SAM. Una plataforma sin imposi-
ciones. “Estd abierta para experimentar
seriamente”, explica Constanza Giiell,
la curadora. Si suena a pan comido, nolo
es. Elegfan a dedo, pero este afio abrie-
ron su primer llamado, y de 40 proyec-
tos sélo uno gand fecha para 2010.

LOS APURETES

“La nueva generacion tiene un gran
problema discursivo. No se puede gene-
ralizar, pero hay bastante obra con poco
sentido”, dice Giiell. Ceanoté esa premu-
ra. Al abrir en la SAM, un chico de 2° afio
de Arte le dijo: “jQué buena, también
quiero exhibir!”. “Le pregunté: ‘;Para
qué?’. Y no contestd. .. Tiene que ser para
resolver cosas, no por ansiedad”, dice.

La clave para bajar las revoluciones:
trabajar porque sf. Los fieles talleristas
suelen estar en la minorfa mejor. “Sor-
prende que varios no tienen taller; sélo
crean para proyectos especificos. Y en tu
espacio pasa todo: ensayas, te deprimes,

ArteBA 2009 incluyé el "Barrio joven” para mostrar arte “fresco”.

Barrio Joven

Cuando el
galerista toca la
puerta, se respiran
aires mejores. "Me pasé
lo mismo que en ‘Umbra-
les". Senti como si hubiese
llegado a América. Dije apenas
dos afios trabajando, y ya estoy
aca...", revela Cristobal Cea. Luego,
parecido a los espafioles, al pisar tie-
rra —comercial— vislumbrd la misién
cruda: conquistar y vender. Aunque los
precios de obras frescas pueden partir en
menos de $100 mil y no pasar del milldn,
aqui los coleccionistas se han reproducido
lento. Compran, pero sumando y restando,
entre comisiones que llegan al 50% en ferias y
los materiales, ningtin artista joven vive tinica-
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“amigos con ventaja” del
circuito comercial.

¢No era el parafso?

que tener obras significativas para que se
valoren”, dice Cea. "Vivir o no del arte es una
pregunta nacional. Lo vi en Brasil: los tinicos
que trabajan en otra cosa somos los chile-
nos”, apunta Cocifia.

Todos se mueven como pueden y son flexi-
bles, incluso coartando sus libertades creati-
vas. Como algunos no tienen creaciones ven-
dedoras —videoarte o pinturas grandes y
caras—, transan hacer formatos chicos, para
acercarse a lamayoria compradora que busca
decorar. Y las galerias o sitios web actian
como plataformas, porque los clientes mas
pillos hacen contacto directo, saltandose co-
misiones. Aqul, en Chile, los gastos de sitios
como Kunst.cl —que promueven a consagra-
dos y a jovenes— equivalen a casi la mitad de
las comisiones galerfsticas. Su gestora,

Carmen Momberg,
apuesta por ventas de
taller. Si les va bien,

mente de su produccion. "A pesar de vender, las
cuentas se pagan de otro lado. Clases, disefio
grafico o teatral son pegas tipicas. Hay que ser

avanzas”, sostiene
Nury Gonzilez, quien
colabora con Ximena

Zomosa, directora de pacientey cuidar el tiempo de trabajoen taller. Si  chicos como José Pe-
Balmaceda 1215. Am- la obra es solida y sigue asi, llegard recompensa”, dro Godoy o Marga-
bas definen a los ex- afirma Joaquin Cocifia (29), participante de la rita Dittborn venden
positores. Y Paz Car- actual Bienal del Mercostr (Brasil). mas de un 70% de la

vajal, de la BECH,
considera cada mon-
taje un experimento:
“No hay que esperar
cinco afios para lograr
madurez. Muchos de
los que pasan por aqui
estdn luego en galerias”.

Si enlos ‘80 coquetear
con las galerfas y su ne-
gocio era mal visto, ahora
todos se sienten libres.
Funciona asf: el empresario-
galerista visita los sitios ca-
lienta motores, recibe carpetas y
oye a su entorno. “Hay que co-
nocer la escena, nada se hace de a
uno. Pero no se trata de pitutos, si
de redes”, cuenta José Pedro Godoy
(en la foto derecha), quien gand el 2°
lugar en “Cabeza de ratén”, del MAVI.
Expuso en Balmaceda, Gabriela Mistral,
y ahora estd entre los 30 artistas de la
Sala Cero, que Tomds Andreu cred en
2008. Un variado bloque que prueba
que no es problema estar entre los “ven-
didos”. “Los jévenes entienden mejor el
mercado, les gusta y saben las reglas del
juego”, afirma Irene Abujatum, de Gale-
ria AFA.

Al entrar al circuito, los mds notables y
suertudos —se dice— llegan a Afa, Moro,
Loewenthal o Die Ecke, que apuestan por
una cartera reducida. Eligen con pinzas.
“Si uno encuentra a un talentoso, da lo
mismo que sea nuevo. Las capacidades
maduran”, sostiene Juan Pablo Moro.

"Nuestra realidad no esta para mostrar cuadros

y tener éxito, pero a nadie le gusta decir que no
vende. Chile sufre el sindrome del pafs que quiere
parecer desarrollado, pero no tiene estructuras
que lo afirmen. Con el arte es as(. Hay
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